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Six mois apres sa réouverture, Dol'Occaz
voit plus grand et veut se franchiser

Rouvert en septembre avec
un nouveau gérant, le “vi-
de-greniers permanent”
Dol'Occaz affiche une fré-
quentation soutenue.
Porté par une clientele
locale et régionale, son
responsable envisage dé-
sormais un développement
en franchise, convaincu du
potentiel de I'enseigne.

e la vaisselle vintage,
des consoles de jeux
rétro et des portants

de vétements de seconde
main en veux-tu en voila. Les
rayons de Dol’Occaz, rouvert
en septembre avec un nou-
veau gérant apres plusieurs
mois d’incertitude, se sont
bien remplis. Si bien que Jan
Colas, désormais a la téte du
magasin, envisage de se déve-
lopper, avec I’ouverture de
franchises.

Des clients d’Arbois,
Dijon ou méme Vesoul

Car force est de constater
que «la clientéle est 1a », souli-
gne Jan Colas, désormais ou-
vert sept jours sur sept. Parmi
les produits les plus vendus,
on trouve les vétements, la
vaisselle et le multimédia. «Il
y avait une grosse attente a
Dole.» S’y ajoute un impor-
tant travail de communica-
tion: presque tous les jours,
le magasin publie sur ses ré-
seaux sociaux les derniers ar-
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Jan Colas a repris I’enseigne a I’été 2025. Photo Claire Thoizet

rivages. «Des Dolois conti-
nuent de nous découvrir. Des
clients viennent d’Arbois, de
Dijon, etc. On a méme des
gens de Vesoul qui nous ap-
pellent, demandent qu’on
leur mette un objet de coté et
font l’aller-retour. »

Partant de ce constat, il re-
cherche désormais un parte-
naire pour ouvrir une pre-
miére franchise. Mais il avait
déja le projet de développer
I’enseigne lorsqu’il I’a reprise
I’été dernier. « La seconde
main, ca fait partie de l’ave-

nir.» Il entend bien distin-
guer Dol’Occaz d’un magasin
d’antiquités ou d’une brocan-
te. Oui, on y trouve du vinta-
ge, mais surtout «c’est un ma-
gasin de seconde main, pour
tous les profils, ol ’on trouve
detout. Je vois plus cacomme
une démarche écoresponsa-
ble ».

Bientot un Pol'Occaz
ou un Arb'Occaz?

Quant a savoir oul s’implan-
ter: «Le secteur Arbois Poli-

gny a un fort potentiel. Pour-
quoi pas la Cote-d’Or aussi»,
explique-t-il. Il n’a pas encore
défini le lieu précis, ce qui fe-
ra pencher la balance étant
avant tout le profil du futur
franchisé. « Il faut qu’il ait
I’esprit commercant. C’est
quelqu’un qui connait ses cli-
ents, prend des initiatives, ne
se contente pas d’attendre
que les gens viennent ache-
ter », décrit Jan Colas, qui a
déja recu deux propositions.
Mais a Arbois, Poligny ou en
Cote-d’Or, qu’importe: I’en-

Une formule
revue des février

Apreés avoir expérimenté
pendant plusieurs mois une
formule, Dol’Occaz fait évo-
luer l1égérement son con-
cept. Aujourd’hui, les clients
paient pour déposer un
certain nombre d’objets,
avec une limite de temps,
lesquels sont répartis dans le
magasin par thématique. S’y
ajoute une commission de
35 %, prélevée par Dol’Occaz
sur la vente. « Les clients
sont obligés de tout recalcu-
ler et mettent leurs objets en
vente plus cher », explique
Jan Colas.

Dés le mois de février, cette
commission sera supprimée.
Le vendeur louera un box,
dans lequel il disposera tous
ses objets, et récupérera
I'intégralité du prix de vente.
«Canous permettra de pro-
poser les prix les moins
chers possible, et nous, on
s’y retrouve financiere-
ment », indique le gérant.
Une formule plus proche de
son concept original : un
vide-greniers permanent.

seigne conservera son nom,
Dol’Occaz, « pour que les
gens identifient bien ’ensei-
gne».

o Claire Thoizet
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Le Pole universitaire a ouvert ses portes aux futurs étudiants

Anciennement université de
Franche-Comté, I’Université
Marie et Louis Pasteur a, de-
puis trois ans, ouvert une an-
tenne a Dole qui dépend de
I'TUT de Besancon-Vesoul. Si-
tuée au 210 de I'avenue de Ver-
dun, elle abrite deux Bachelors
universitaires de technologie
(BUT en trois ans).

Le premier recouvre une for-
mation de pointe en informati-
que. «Cette dénomination de
Science des Données (SD) est
importante pour nous, souli-
gne Cédric Frambourg, res-
ponsable du département. Elle
permet de montrer notre évo-
lution vers les métiers de la da-
ta qui comprennent toujours

un peu de statistiques mais
beaucoup de décisionnel. La
chaine décisionnelle va de la
collecte jusqu’a la restitution
de I’'information, mais avec
aussi une ouverture vers I’in-
telligence artificielle et une
sensibilisation a sa dimension
réglementaire et légale. »

Une formation récente
qui fait le plein

Si elle est encore récente a
Dole, cette formation fait plus
que le plein avec trente-deux
premiére année, dont huit étu-
diants dolois. La deuxiéme
spécialité a pour I’instant
moins de succés méme sil’'em-
ployabilité des diplomés est

aussi élevée: «PEC, c’est pour
Packaging, Emballage et Con-
ditionnement, détaille David
Chapelle, le responsable du
département, cette spécialité
existe depuis plus de vingt ans
et on est le sixieme départe-
ment sur le plan national. Elle
est consacrée aux métiers de la
conception a la réalisation de
tout type d’emballages, tout
type de matériaux et de sec-
teurs d’activité. »

Les nouvelles réglementa-
tions en vigueur impactent di-
rectement les industriels qui
sont demandeurs de jeunes
formés sur ces technologies et
sensibles a ces normes.

En formation initiale la pre-

Des étudiantes en technologie du packaging avec leur
professeur, David Chapelle. Photo Christophe Martin

miére année, les deux filieres
offrent la possibilité de pour-
suivre en alternance dés la
deuxiéme année, une option
fortement recommandée pour
une formation qui se veut pro-

fessionnalisante. Les poursui-
tes d’études sont également
possibles en master ou en éco-
les d’ingénieurs.
Tél.: 03.81.66.68.00.
cedric.frambourg@umlp.fr
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